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UvoD

Prva reklamna poplava o ponudi bankarskih usluga namenjenih malim i srednjim preuzec¢ima ukazuje da
su poslovne banke svoje usluge stavile u funkciju efikasnijeg biznisa. Za razliku od pre nekoliko godina,
kada je «<malom» biznisu kredit retko kad bio dostupan i kada se sa izuzecima retko i govorilo o izvorima
finansiranja te grupe privrednika, danas je situcaija drugacija. Bankarski sektor kao najznadjniji izvor
finansiranja, upravo se usredsreduje na sektor malih i srednjih preduzeéa, kao najpozeljniju grupu
privrednih klijenata. Dakle malo i srednje preduzece je klijent kome se raduje bankar. Neretko ti klijenti
postaju centar interesovanja bankara, zbog ¢ega poslovne banke ulaze u Zestoku utakmicu za
pridobijanje njihove naklonosti. Neke banke su formirale i posebne centre za poslove sa MSP i uvele
biznis savetnike, koji besplatno pruzaju konsalting usluge klijentima. No i pored €injenice da se danas
moze govoriti o Sirokom korisnic¢kom servisu i velikoj kreditnoj ponudi sektoru malih i srednjih preduzeéa,
mora se konstatovati da je cena kredita visoka, uprkos sniZzenjima kamata i eventualnim pojeftinjenjima.
Svojevrsni problem domace privredne scene je i da pocetnici u biznisu joS nisu na listi klijenata koje
finansijeri rado kreditiraju. Takozvan start ap krediti su retkost, mada nije ako mali broj banaka koje
podrzavaju MSP znacajnijim finansijskim sredstvima uz dokaz da firma posluje samo nekoliko meseci. Do
zvezda se ipak stiZe preko trnja, a ako se prebacimo na teren preduzetniStva barijere su brojne, a
finansijski podsticaji prepreka broj jedan. U Centru za razvoj MSP i prduzetniStva Privredne komore Srbije
svojevremeno su istrazivanja ukazivala na dosta teSke po¢etne korake buducih preduzetnika Ciji je start
bio podrZan pozajmicama novca od najblize rodbine, rodaka ili prijatelja. Takvih je na Zalost u
preduzetniCkom korpusu bilo Eak 98 odsto. Na svu srecu, danas postoji niz finansijskih izvora i kreditnih
linija banaka, domadih i medunarodnih organizacija, koje, ne samo kreditima nego i raznim podsticajima
podrzavaju nove ili ve¢ uhodane projekte. Nudi se «harmonika» preduzetnickih paketa od mini do maksi
aranzmana, kratkoro¢nih i dugoro€nih, tako da postoji ozbiljan problem kako ¢e se snaci u toj Sarenoj
galeriji- bilborda, spotova, novinskih oglasa poslovnih banaka koji su svoje pakete usmerili na propulzivan
preduzetnicki sektor. Banke su konzervativhe organizacije kojima je najvaznije osigurati povrat kredita,
kamata i kreditnih troskova, pa automatski taze kolaterale koji ce ih spreciti od mogucih glavobolja u vezi
s poslovanjem kreditnog duznika uzrokovanim konkurencijom, tehnoloskim promenama, ljudskim
konfliktima, ekonomskim okolnostima, strukturom finansija... Vazno je znati da su banke | preduzetnici na



suprotnim pozicijama: banke cuvaju | prodaju tudji novac za svoj profit, a preduzetnici | pravna lica
stvaraju nove vrednosti za profit | dobro drustva. Uz postojecu ekonomsku politiku danas je bankarski
novac, koji je kod nas u poslednjih nekoliko godina bio pretezno destimulativhog karaktera, dostupniji
nego ikada dosad. Posetom banci ili jos prakticnijie posetom web stranica putem interneta, svako ce naci
pregrst materijala | dokumentacije u vezi sa zahtevom za finansiranje, programima... Zalosno je da se
mnogi preduzetnoci | pravna lica — pocetnici gotovo | ne mogu
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