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1.1zvoz

Izvoz (engl. exportation, njem. Export, Ausfuhr) je klasi¢na strategija nastupa na
inostranim trziStima putem prodaje proizvoda i usluga na trzistima izvan nacionalnog.
Prodaja, prevoz, osiguranje u prevozu i placanje posebno su regulisani jer je kupac u
drugoj drzavi. Proizvodi se moraju registrovati na carini pri izlazu iz domace zemlje (iz
¢ega proizlazi priliv deviza) i1 pri ulazu u odrediSnu zemlju (pri ¢emu se podmiruju
fiskalne obaveze i proizlazi obaveza pla¢anja u inostranstvo). Kao klasi¢na strategija
medunarodnog marketinga izvoz je pocetak saradnje jednog nacionalnog poduzeca sa
inostranstvom.

Povecanjem internacionalizacije poslovanja i prelaskom od nacionalnog do
preduze¢a medunarodnog znacenja, preduzece povecava udio slozenih strategija a na
raun smanjenja izvoza, u ukupnoj poslovnoj djelatnosti sa inostranstvom. Indirektni
izvoz (engl. indirect exporting) — proizvodac¢ koji se odluci za ovaj oblik izvoza morace
se obratiti specijalizovanom izvozniku koji, obi¢no, djeluje kao medunarodni zastupnik
veceg broja medusobno nekonkurentnih domacih proizvodaca. 1zvoznik vodi direktnu
promociju, prodaju, dostavu i financijske transakcije. Za svoj rad dobija proviziju kojom
proizvodac honorise sve poslove obavljene u njegovo ime. Izvoznik moze biti pojedinac
ili drustvo.

Direktni izvoz (engl. direct exporting) — postavlja slozenije zahtjeve proizvodacu.
Morace naci posrednika u odredisnoj zemlji:

a) agenta, sa sjediStem u zemlji ili regiji u kojoj Zeli poslovati, koji obi¢no
zastupa veci broj medusobno nekonkurentskih dobavljaca i prima od njih naredenja uz
odredenu proviziju nemajuci nikakvih finansijskih odgovornosti;

b) distributera ili uvoznika na veliko, a to su, po pravilu, nezavisni trgovci koji
rade za svoj radun. Uvoze i preprodaju. Cesto su specijalizovani za jedno usko podrugje
(npr. farmaceutski proizvodi) pa je moguée davanje ekskluzivnog prava uvoza, a u
zamjenu Ce pristati da ne radi s drugim konkurentskim markama;

¢) prodavaca na malo, posebno kad je rije¢ o potrosnoj robi koju ovi direktno
uvoze,

d) trgovinska poduzeca koja se najcescée ne bave samo uvozom nego i izvozom.
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